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Fabrilec, plus gue jamais
«branchee» au continent

@ Lenseigne vient de boucler les études préalables au marché délectrification
de 87 localités au Burkina Faso. Un projet de plateforme de distribution serait 4
Iétude pour ses activités dans la région Ouest-Africaine.

n pen plus de six mois aprés

avoir remporté un important

marché d'électrification de 87

localités au Burkina Faso, le
spécialiste de I'installation de postes &lec-
triques THT/HT/MT, de la construction de
Ligmes de transpost THT/HT, et de ['Electrifi-
cation rurale, estsur la bonne voie pour tenir
se5 engagements. Les dtudes techniques
préalables liées & ce projet - 800 km de
lignes et d'infrastructures réseau & déployer,
pour un investissement total de 200 MDH -
sont aujourd hul bowclées e en instance de
validation. « Nows avons déid commandé la
fotalité du matériel d instafler pour ce proje,
dont prés de 80% provienment d indistriels
nationauex, el be reste, de fabricants faliens,
franpais, efc. », nous expligue Mustapha
Mouchrek, PDG de Fabrilec, Le projet entre
dans lecadre d'un vaste programme de ren-
[orcement des infrastructures Electriques et
délectrification nurale lancée par la gouver-
nerment Burkinabé. Le projet. financé prin-
cipalement par la Bangue africaine de déve-

loppement, porte sur un total de 160 kocali-
tés, dont plus de la moitié seront électrifiés
par Fabrilec. Lenseigne devrait &galement
s'occuper d'une phase complémentaire de
branchements aux abonnés, Le marché
wient de lui Stre attribué, pour un codt ghobal
de 80 MDH. Au Burkina, Fabrilec concrétise
ainsi une véritable politique de développe-
ment al'international, en l'oocurmence dans
le= marchés subsahariens, 11 faut savoir que
oe contrat décroché an Burkina Faso est le
sacond remporté par l'enseigne dans cette
partiedu continent, En 2011, elle décrochait
déja la réalisation d'un important projet en
Guinée Equatoriale.

Le transport, une contrainte

Confortée par ces avancées, la société
nexclut pas, a une étape supérieure de
développement de ses activités sur le
comtient, l'ouverture d'une plateforme de
distribution et de représentation pour
servir ses activités dans la régionn Quest
africaine, Selon Mouchrek, le Sénégal se-

rait I'un des marchés les plus pressentis
pour accueillic ce projet diinvestisse-
Ment, «dés que nowus aurens réuni toutes
les conditions de faisabilités. Lenseigne
pourrait ainsi contourner un obstacle
majeur 4 la concrétisation de ses ambi-
tions sur le continent, celui de la logis-
tique et du transport sur les terrains
d'opération. Vers le Burkina Faso, par
exemple, un pays enclavé et qui ne béngé-
ficie d'aucune ouverture maritime, les ex-
péditions de la société pour ses projets en
développement dans ce pays prennent
parfois plus dun mois pour arriver i des-
tination, et prés deux mois pour la Gui-
née Equatoriale. Ces développements se
somt opérés sur la base d'une solide expé-
rience acquise sur le marché local 4 tra-
vers exécution du Programme d'électri-
fication rurale global du Maroc, Une
expertise que I'enseigne a réussi a expor-
ter vers plusieurs marchés subsahariens,
pour répondre aux mémes contraintes
d'accés a I'energie. [¥autres marchés sont
dans le collimateur de l'enseigne, Clest le
cas de la Guinée Conakry et de la Mauri-
tanie, o Fabrilec a déja décroché des
pré-gualifications pour la réalisation de
divers projets d'extension de réseau élec-
trique, d'installation de nouvelles lignes
de transport ainsi que de transformateurs
dlectriques. Par aillewrs, il faut savoir que
les premiers pas de Fabrilec en Alrique
ont éé guidés par Maroc Export, Le Cen-
tre de promaotion des exportations a en
effet beaucoup contribué i la percée de
I'offre de la société dans le continent, no-
tamment a travers ses participations ré-
pétées dans plusieurs Caravanes de I'Ex-
port.  Aujourd’hui, I'enseigne wveut
capitalisar sur ces premiéres concrétisa-
thons pour aller beaucoup plus loin. @
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Hi_.lsta pha Mouchrek,

«Un self-
made-man»

ustapha Mouchrek est de

ceux que l'on pourrait

qualifier, sans grand

risque de se tromper, de
wseli-made-mans. La soixantaine révo-
lue, les ambitions de I'homme dépas-
sent de loin ce que pourrait laisser sup-
poser sa trés vieille expérience dans le
secteur de '8nergie électrique. Son par-
cours, fondé sur une personnalité qui a
tout misé sur les valeurs liges au travail,
ainsi que sur un instinct d'entrepreneur
quasi inné. 11 s'agit 1a d'une véritable
success-story, I'histoire d'un projet de
vie - Fabrilec - que Mustapha a vu nai-
tre. il y a de cela 30 ans, avec un capital
de...6.000 dirhams ! Auparavant, pen-
dant prés de 10 ans, I'homme a servi
dans la fonction publique en sa qualité
de simple agent de contrile, « Aprés plu-
sieurs années de bons et loyaux ser-
vices, j'al senti a partir le besoin de réa-
liser quelque chose sur la base de
l'expérience acquise, partant avec trés
peu de moyens financiers », se rappelle
Mouchrek, non sans quelgques notes de
nostalgies dans sa voix. Lhomme avait
aussi d'autres armes au poing : 'abnéga-
tion et la volonté ferme de réussir, [ssue
d'une famille modeste casablancaise, le
jeune technicien a su trés vite se faire
une place au soleil. Avec sa toute jeune
entreprise, il sera parmi les initiateurs
des premiéres tentatives dorganisation

| dusecteur. Il contribuera ainsi i 1a créa-

tion de la Fédération nationale de I'8lec-
tricité, de I'électronique et des énergies
renouvelables (Fenelec), au sein de la-
quelle il occupe avjourd hui le poste de
vice-président. Grace a ses nombreuses
qualités humaines gui en font un redou-
table commercial, ses rapports avec

| IAfrique se sont tissés tout naturelle-

ment, « Mon premier contact avec le
marché subsaharien s'est passé en
Afrique Centrale. Je me suis tout de suite
senti dans mon élément », se rappelle
Mustapha. Présent depuis un peu plus
de trois ans sur le continent, I'homme a
su insuffler une dimension trés hu-
maine a son business, le secret peut-étre
de ses réussites passées el présentes, @
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